Propuesta de valor

Nombre

SEGUIMIENTO

Ofrecemos educacion adaptada a los estilos de aprendizaje, reconociendo la singularidad de cada nifio y brindando atencién personalizada para comprender sus formas de
aprender. Nos comprometemos con la educacion inclusiva.

Contamos con profesionales de apoyo disponibles para acompafiar a nifios que enfrentan barreras de aprendizaje o tienen discapacidades intelectuales.

A través de nuestra plataforma web, capacitamos continuamente a nuestras profesoras en diversos temas educativos para satisfacer las necesidades de los nifios con
condiciones conceptuales como TDAH o autismo.

Garantizamos un servicio disponible las 24 horas, los 7 dias de la semana, con flexibilidad de horarios y profesoras disponibles en cualquier momento. Estamos dedicados a
proporcionar un apoyo educativo completo y accesible.

Monetizacién

-Paquete de servicios de clases por hora
«Paquetes vacacionales recreacionales
-Servicio de docente de apoyo dentro de un salén de clase

Segmento de clientes

Se ofrece apoyo educativo integral para padres comprometidos con hijos en colegios privados de Barranquilla, centrado en el refuerzo académico y control de tareas, asi
como en situaciones particulares como autismo, TDAH y sindrome de Down.

Disefiado para madres de 30 a 40 afios, empleadas en el sector administrativo, nuestro servicio incluye estimulacion temprana para la adaptacion escolar y acompafiamiento
durante la jornada. cuenta con profesionales de apoyo vinculados a IPS, dispuestos a recomendar los servicios, garantizando respaldo especializado

Traccion de mercado

Se cuenta con una ejecucién y comprobacion que se validd en el mes de octubre mediante la implementacion de los planes
estdndares generados bajo los cuales se ejecuta en la actualidad la iniciativa. Se ha realizado una recopilacién de LEADS y clientes
potenciales mediante INSTAGRAM, FACEBOOK y WHATSAPP ofreciendo los servicios. Se ha realizado una proyecciéon mes a mes
hasta alcanzar las capacidades de atencidn con las cuales la iniciativa cuenta en estos momentos. Se cuenta con una proyeccion
y una estrategia para el primer semestre del 2024.

Elemento innovador

Utilizacion de recursos tecnoldgicos, como juegos, para ensefiar mediante diferentes estilos de aprendizaje, estimulando la concentracidn, la légica y facilitando el proceso educativo
en nifios, tanto neurotipicos como neuro diversos. Se reconoce que la generacion actual se encuentra encaminada hacia un desarrollo de vida centrado en el cultivo de sus talentos
unicos.

Componente
tecnoldgico

Disefo y desarrollo de una plataforma Web donde se proporcionara informacién sobre la empresa TISA. La plataforma incluye un directorio de docentes con
informacion sobre su experiencia y la posibilidad para los padres de familia de solicitar informacion de un enlace de WhatsApp.

Potencial de
crecimiento

eEstablecer alianzas con Instituciones de educacion privada. e crear alianzas con entidades financieras y

pasarelas de pago. (Payu)

eCrear caracterizacion de padres, nifios y Profesionales de apoyo para mejorar fiabilidad. eGarantizar seguridad y proteccion de datos.
eParticipacion en eventos de publicidad y marketing para darle mavor visibilidad a la compafiia *Mantenimiento de un impecable servicio de
Atencion a Cliente 24/ que respalda a padrés

e instituciones aliadas haciendo que la experiencia sea satisfactoria para ambos

Limitaciones de la
iniciativa

Una de las limitaciones es el flujo de caja, entrada a hospitales o algunos colegios privados para ofrecer los servicios

Potencial de inversién

la educacion con diversos estilos de aprendizaje o inclusiva tiene amplio potencial de crecimiento debido a la demanda creciente, la oportunidad de aprovechar la tecnologia, el
impacto social positivo, la necesidad de innovacidn continua y la posibilidad de establecer colaboraciones estratégicas para expandir su alcance.




Conexiones y relacionamiento

Empresa

Objetivo

Hitos y resultados

ROYAL SCHOOL

Validar viabilidad del servicio
de docentes en colegios
privados para ninos que
requieren atencién
personalizada dentro del aula
de clase y generar alianza
con el colegio.

Cuantitativos

cualitativos

(1) Plan Comercial
(1)Plan de negocio
(1)Parrilla de
contenido.

se realizaron validaciones
de mercado con
acompanamiento a las
visitas

Vicerrectoria de
infraestructura
de la U. Simoén
Bolivar

Validar los procesos
académicos actuales para
estandarizar los de TISA

(1)Disefo y desarrollo
de una plataforma Web
donde se proporcionara
informacion sobre la
empresa TISA.

Se logra que el modelo de negocio
sea escalable y rentable con bases
solidas

Caja de
compensacion
Combarranquilla

Crear Alianzas con la caja de
compensacion para ofrecer los
servicios a los empleados que se
encuentren dfiliados

(2)Contratos
diligenciados para
docentes y clientes

Aumento en la facturacion de la
iniciativa




