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FASE DE ACOMPARNAMIENTO

Il- DINAMICA

DE CAMBIO

Tiempo (Semana a

) METAS
A METRICA FOCUS RESULTADOS DE
AREAS Estrategia Acciones Responsable Cuantificable y medible en & LINEA BASE (semana 14 Semana 18
Qué? ¢Responden al Como? P semana) (Indicador que impacta) | ¢ ym ACOMPANAMIENTO ¢ )
¢Responde al cuando? el tiempo?)
Se enfocd en el desarrollo del equipo, priorizando
fortaleza en la comunicacion interna para mantener
FUNDADORES (EQUIPO DE Desarrollo del Equipo Fortalecer la comunicacién interna para mantener la cohesion Empresario / Mentor / Asesor 8 Semanas 9% de desarrollo del equipo Equipo desarrollado en un 100% la cohesion. ‘Ademas‘ se avanzo en la Avance en la documentacion del modelo Modelo corporatico
TRABAJO) del equipo. especializado documentacién del modelo corporativo, corporatico
contribuyendo al fortalecimiento integral de la
iniciativa.
- Realizar un andlisis de mercado detallado para identificar e ontocd en 1a defincion de un Pian Estatégico
nuevas oportunidades. Empresario / Mentor / Asesor 9% de desarrollo de un Plan Plan Estratégico de Expansion | 9¢ EXpansion. Estoincluy6 realizar un analisis de | ooy, e yn Analisis Estructural y gestion
MODELO DE NEGOCIOS Definicion de un Plan Estratégico de Expansion 5 . 8 Semanas . mercado detallado y establecer un plan estratégico 2 Plan Estratégico de Expansién
- Establecer un plan estratégico de expansion que incluya la especializado Estratégico de Expansion desarrollado en un 100% estratégica para la organizacién
que abarcase la apertura en nuevas ciudades y
apertura en nuevas ciudades y segmentos de mercado.
seamentos de mercado.
Se focalizé en la Integracion Conceptual de la
- Desarotar un portatolo de productos modlar yaracto para  Jertay f Plande Expansin Comerial o
NEGOCIO Y GESTION COMERCIAL Integracion Conceptual de la Ofertay Plan de diferentes segmentos de mercado. Empresario / Mentor / Asesor & Semanas 9% de Integracion Conceptual de la fertay Plan de Expansion | 10N B SR T erentos scqmentos de Avance en el desarrollo del Portafolio Ofertay Plan de Expansion Comercial
Expansion Comercial - Establecer alianzas con farmacias y gimnasios para aumentar especializado Oferta y Plan de Expansién Comercial| Comercial integrada en un 100% " Comercial
la distribucion. mercado, asi como el establecimiento de alianzas
estratégicas con farmacias y gimnasios para
‘aumentar la distribucion.
Se enfoco en el Desarrollo del Manual de Marca
- Refinar y fortalecer la identidad de la marca, destacando sus para Consolidar la Identidad. Este proceso implicé.
DISENO Y BRANDING Desarrollo del Manual de Marca para Consolidar la valores y compromisos. Empresario / Mentor / Asesor 8 Semanas % de desarrollo de Manual de Marca, Manual de Marca desarrollado refinar y fortalecer la identidad de la marca, Avance en el desarrollo del manual de marca Manual de Marca
TECNOLOGICO Identidad - Desarrollar un manual de marca integral para mantener la especializado resaltando sus valores y compromisos, asi como la integral
coherencia en la comunicacion. creacion de un manual de marca integral para
mantener la coherencia en la 6
Se trabajé en el Desarrollo del Plan de Marketing
- Crear campats e marketng digl enfocacas en gl y Postonamient dearca L2 eracga
MARKETING Y COMUNICACIONES Desarrollo del Plan de Marketing Digital y. educacién sobre los beneficios medicinales del cannabis. Empresario / Mentor / Asesor & Semanas % de desarrollo del Plan de Marketing|  Plan de Marketing digital Sigha centradas en Ia edusacion sobre 1os Disefio e implementacién de Plan de Plan de Marketing igital
Posicionamiento de Marca - Posicionar la marca como lider en productos de cannabis especializado digital desarrollado en un 100% Marketing digital
beneficios medicinales del cannabis, con el objetivo
medicinal en Colombia. "
de posicionar la marca como lider en productos de
cannabis medicinal en Colombia.
Se enfoc en la Optimizacién Continua de la
ECNOLOGIA Optimizacion Continua de la Presencia en Linea |~ Mo 1a plataforma web para una experiencia de usuario Empresario / Mentor / Asesor & Semanas % de desarrollo de la solucion PV desarrallado en 100% Presencia en Linea. Esto incluyé mejoras en la | Avances den el desarroollo de un ChatBots Charbots entregado
més intuitiva. especializado tecnolégica plataforma web para proporcionar una experiencia para integracion con la pagina web
e usuario més intuitiva,
- Revisar y ajustar el modelo financiero para reflejar la El desarrollo del plan financiero alcanzé el 100%,
PLANIFICACION FINANCIERA Mejora de las Métricas T“‘::;:;“ ¥ Establecimiento de | expansion planificada. Empresario / Mentor / Asesor 8 Semanas 9% de desarrollo del plan financiero | U™ P20 "”:r"‘“ﬁ"g desarrollado | o iorando la vision estratégica y la sustentabiidad | Avance en el desarrollo del plan financiero Plan financiero

- Establecer alianzas comerciales s6lidas para optimizar costos
v aumentar la distribucién.

especializado

financiera de Green Ol Ancestral.
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