COLLISI

Lo explosién de la innovacién

PLAN DE TRABAJO Y METRICAS FOCUS

NOMBRE DE LA INICIATIVAIPROYECTO EMPRESARIAL

Desarrollo, implementacién y comercializacion de una plataforma de monitoreo, trazabilidad y
cceso a mercados enfocada en el mejoramiento de las empresas ganaderas

MENTOR SENIOR

LUIS EDUARDO ORTIZ OSPINO

FASE DE ACOMPANAMIENTO

IIl- DINAMICA DE CAMBIO

. . Tiempo (Semana a METAS
A METRICA FOCUS RESULTADOS DE
AREAS Estrategia Acciones Responsable semana) Cuantificable y medible en A LINEA BASE (semana 14 Semana 18
Qué? ¢Responden al Como? P ) (Indicador que impacta) | ¢ ] J o ACOMPANAMIENTO ( )
ZResponde al cuando? el tiempo?)
- dentificar y cubrir posibles brechas en las habilidades del e han identificadoy Gublerto brechas en las
FUNDADORES (EQUIPO DE equipo. Empresario / Mentor / Asesor 9% de desarrollo del equipo | Equipo empresarial desarrollado Y
Desarrollo del Equipo Empresarial ; . 8 semana habilidades del equipo y se ha fomentado la | Avances en el desarrollo modelo corporativo | Modelo corporativo
TRABAJO) - Fomentar la colaboracion y comunicacion efectiva dentro del especializado empresarial . !
aupe colaboraci6n y comunicacion efectiva.
- Realizar un andlisis exhaustivo del mercado actual. Se llevé a cabo un analisis exhaustivo del mercado
- Validar y ajustar el Business Model Canvas segiin la Empresario. Mentor / Asesor 96 de disefio y validacion en el Modelo de negocio disefiado y |actual, se validé y ajusto el Business Model Canvas
MODELO DE NEGOCIOS Refinamiento del Modelo de Negocio del mercado. P! 8 semana Y validado en el mercado en un seg(n la retroalimentacion del mercado, y se Desarollo del Modelo de negocios Version 1 | Modelo de negocio VF
especializado mercado del Modelo de negocio
- Identificar nuevas oportunidades de ingresos y socios 100% identificaron nuevas oportunidades de ingresos y
estratégicos. socios estratégico
NEGOCIO Y GESTION COMERCIAL Consolidacion de Relaciones Comerciales - Establecer alianzas sdlidas con organizaciones afines. Empresario / Mentor / Asesor 8 semana 9% consolidacion de relaciones Relaciones comerciales Se establecieron alianzas sdlidas con Avances en e desarrllo de plan comercial plan comercial
- Implementar estrategias de retencion de clientes. especializado comerciales consolidadas en un 100% organizaciones afines
DISENO Y BRANDING - Refinar y fortalecer la identidad corporativa. Empresario / Mentor / Asesor % de consolidacion de la identidad de | Identidad de Marca consolidada | Se refiné y fortalecio la identidad corporativa, y se
TECNOLOGICO Consolidacién de la identidad de Marca - Desarrollar materiales de presentacion especializado 8 semana marca enun 100% desarrollaron materiales de presentacion. Marca integral definida Manual de marca
- Optimizar la presencia en redes sociales y plataformas Empresario / Mentor / Asesor 9% de desarrollo de estrategias de Estrategias de Marketing Se focalizé en optimizar la presencia en redes | Avances en el desarrollo de estrategia digital
MARKETING Y COMUNICACIONES | Impulso de Estrategias de Marketing Especializadas 8 semana especializadas desarrollado en Plan de Marketing
especializada especializado Marketing especializadas s sociales y plataformas especializadas. e marketing
- Evaluar y mejorar constantemente el Producto Minimo Viable.
TECNOLOGIA Mejora Continua y Desarrollo Tecnolégico - Establecer un sistema de retroalimentacién con usuarios Empresario / Mentor / Asesor 8 semana % de desarrollo de [a solucion PMV desarrollado en 100% Se ha evaluado y mejorado constantemente el Avances en el desarrollo del prototipo PVM
especializado tecnolégica Producto Minimo Viable (PMV) tecnologico
para mejoras continuas.
- Revisar y ajustar el modelo financiero en funcién de la Se revis6 y ajust el modelo financiero segin la
PLANIFICACION FINANCIERA Optimizacion de a Estructura Financiera retroalimentacion del mercado. Empresario / Mentor / Asesor 8 semana 9% de optimizacion de la Estructura | Estructura Financiera optimizadal del mercado, se Avances en el desarrollo de un plan plan financiero
- Diversificar fuentes de ingresos. especializado Financiera en 100% Ias fuentes de ingresos y se establecieron medidas financiero
- Establecer medidas de eficiencia en costos. de eficiencia en costos.
. Se llevo a cabo la preparaci6n de documentacion y
PROPIEDAD INTELECTUAL Y/ Registro de marca y software Preparacion de documentacion y revision con asesoria legal Empresario / Mentor / Asesor 8 semana % de avance U:A'RN?SV\:UD demarcay| Registro de marca y software revisién con asesoria legal para garantizar un Avances en el registro de marca y software Registro de marca

MECANISMOS DE PROTECCION

para el registro de marca y software-

especializado

realiado en un 100%

registro de marca




