
Cómo crear una propuesta comercial 
empresarial
En esta presentación, te guiaremos a través del proceso de crear una propuesta comercial empresarial 
efectiva. Aprende a destacar tus servicios y a persuadir a tus clientes potenciales.
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Introducción a la propuesta comercial 
empresarial
Una propuesta comercial empresarial es un documento que presenta tus productos o servicios a clientes 
potenciales. Aprende cómo hacer una gran primera impresión y captar la atención de tus prospectos desde el 
principio.



Objetivos de una propuesta comercial

Captar nuevos clientes

Descubre cómo utilizar tu 
propuesta comercial para 
atraer y convencer a nuevos 
clientes potenciales.

Generar confianza

Aprende cómo construir 
una propuesta empresarial 
que inspire confianza y 
credibilidad en tu marca.

Cerrar ventas

Descubre las mejores 
prácticas y estrategias para 
cerrar ventas exitosas con 
tu propuesta comercial.



Elementos clave de una propuesta 
comercial

Análisis de mercado

Aprende cómo investigar y 
analizar el mercado para 
adaptar tu propuesta comercial 
a las necesidades específicas de 
tus clientes.

Equipo de trabajo

Descubre cómo resaltar las 
habilidades y experiencia de tu 
equipo para demostrar tu 
capacidad para cumplir con los 
requerimientos del cliente.

Plan de trabajo

Aprende cómo elaborar un plan 
de trabajo detallado para 
mostrar a tus clientes cómo 
llevarás a cabo el proyecto de 
manera eficiente.



Metodología de investigación y análisis

1 Identificar necesidades

Aprende cómo realizar una investigación exhaustiva para identificar las necesidades y desafíos 
de tus clientes potenciales.

2 Análisis de competencia

Descubre cómo analizar a tu competencia para encontrar oportunidades y diferenciarte en el 
mercado.

3 Evaluación de recursos

Aprende cómo evaluar tus recursos disponibles y determinar cómo utilizarlos eficientemente 
en tu propuesta comercial.



Estructura de una propuesta comercial 
empresarial

Título impactante

Crea un título llamativo que 
capte la atención de tus 
clientes potenciales de 
inmediato.

Descripción de la 
empresa

Presenta tu empresa de 
manera concisa y resalta tus 
fortalezas y beneficios.

Solución propuesta

Explica cómo resolverás los 
problemas del cliente y resalta 
los beneficios de tu solución.



Importancia de la presentación 
visual en una propuesta 
comercial
Las imágenes y gráficos adecuados pueden captar la atención de tus clientes y 
transmitir información de manera efectiva. Aprende cómo utilizar el poder de la 
presentación visual en tu propuesta comercial empresarial.



Conclusiones y recomendaciones

1 Resumen de la propuesta

Enfatiza los puntos clave de tu propuesta y brinda un resumen convincente al final 
del documento.

2 Llamada a la acción

Invita a los clientes a tomar medidas y establece plazos claros para el seguimiento y 
cierre de la propuesta.

3 Apoyo y seguimiento

Ofrece apoyo adicional y muestra interés en la satisfacción del cliente incluso 
después de enviar la propuesta.



Cómo crear una propuesta 
comercial para una 
empresa que ofrece 
servicios escolares
¡Bienvenidos! En esta presentación, aprenderán cómo crear una propuesta 
comercial efectiva para una empresa de servicios escolares. Prepárense para 
destacar y cerrar contratos exitosos.
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Problema a resolver
Identifiquemos la necesidad de nuestros clientes: la falta de servicios escolares 
accesibles y de calidad. Exploraremos cómo podemos satisfacer esta demanda y 
solucionar el problema.



Nuestros servicios escolares

1 Amplia oferta

Desde actividades extracurriculares hasta servicios de tutoría. Cubrimos todas las necesidades 
educativas de los estudiantes.

2 Equipo experto

Nuestro personal está altamente calificado y comprometido con el éxito académico de los 
estudiantes.

3 Metodologías innovadoras

Incorporamos técnicas pedagógicas modernas que garantizan un aprendizaje significativo y 
estimulante.



Propuesta de valor

Personalización

Adaptamos nuestros servicios a las necesidades específicas de cada escuela y estudiante.

Resultados probados

Nuestros programas han demostrado mejorar el rendimiento académico y la motivación de los 
estudiantes.

Colaboración

Trabajamos estrechamente con docentes y personal administrativo para brindar una experiencia 
de servicio integral.



Estrategia de mercado

1 Análisis de mercado

Comprendemos a nuestra audiencia objetivo y evaluamos la competencia para 
establecer una estrategia sólida.

2 Segmentación y posicionamiento

Identificamos segmentos clave del mercado y nos posicionamos como líderes en 
servicios escolares de calidad.

3 Plan de marketing

Implementamos tácticas de marketing efectivas, como publicidad digital y 
colaboraciones estratégicas.



Precios y paquetes

Paquete Básico Paquete Estándar Paquete Premium

Incluye actividades 
académicas y 
extracurriculares básicas.

Incluye actividades 
académicas y 
extracurriculares avanzadas.

Incluye actividades 
académicas y 
extracurriculares premium + 
servicios de tutoría 
personalizados.

$199/mes $299/mes $499/mes



Casos de éxito

Escuela Primaria San José

Más del 95% de los estudiantes 
mejoraron sus calificaciones y la 
asistencia a clases se 
incrementó en un 20%.

Centro de Apoyo Escolar 
Futuro Brillante

El 90% de los estudiantes que 
recibieron tutoría lograron pasar 
todos sus exámenes y 
recuperaron la confianza en sí 
mismos.

Instituto de Desarrollo 
Creativo

Las actividades extracurriculares 
ayudaron a los estudiantes a 
descubrir su pasión y desarrollar 
habilidades clave para el futuro.



Próximos pasos

1 Análisis de costos

Evaluemos los costos asociados con nuestros servicios y aseguremos una estructura 
de precios rentable.

2 Desarrollo de propuestas

Creemos propuestas personalizadas para cada cliente potencial, resaltando nuestros 
servicios y propuesta de valor.

3 Estrategia de ventas

Implementemos un plan estratégico para promocionar nuestras soluciones y cerrar 
contratos exitosos.


