Gula para crear
campanas SEM para
empresa que vende
Serviclos

Aprende como crear y optimizar campanas SEM efectivas para vender
servicios en linea y alcanzar el éxito en el mundo digital.
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El SEM y su importancia en las
campanas de venta de servicios

Visibilidad en linea

Aumenta la visibilidad de
tu empresa y servicios en
los motores de busqueda
para llegar a un publico
mas amplio.

Posicionamiento
estratégico

Coloca tus anuncios en los
lugares mas relevantes de
los resultados de
busqueda, destacando por
encima de tus
competidores.

Segmentacion precisa

Dirige tus anuncios hacia
audiencias especificas
segun su ubicacion
geografica, intereses o
intenciones de busqueda.



Definiendo los objetivos de la campana
SEM

1  Aumentar trafico
cualificado

Genera mas visitas de
calidad a tu sitio web y
aterrizajes en las
paginas de servicios
que ofreces.

Generar
conversiones

Transforma visitantes
en clientes mediante
formularios de contacto,
llamadas telefonicas o
compras en linea.

Mejorar el
reconocimiento de
marca

Incrementa la visibilidad
y relevancia de tu
empresa frente a tu
audiencia objetivo.



Seleccion de palabras clave relevantes

Understand different . B
types of keywvords
Of

Discover new keywords

.) Find your Seed keywords

Study your competitors

i . Pick and apply the chosen
keywords to your website

Investigacion de
palabras clave

Descubre las palabras y frases
que utilizan tus clientes
potenciales al buscar servicios
similares a los tuyos.

Analisis de la
competencia

Evalua las palabras clave que
estan utilizando tus
competidores y encuentra
oportunidades de mejora.

Segmentacion por
palabras clave

Delimita las palabras clave
mas relevantes para tus
servicios y alinea tus anuncios
para alcanzar las busquedas
mas especificas.



Creaclion de anuncios efectivos

1 Copy cautivador

Redacta anuncios persuasivos y atractivos que llamen la atencion de tu
audiencia y destaquen los beneficios de tus servicios.

2 Imagenes impactantes

Acompaina tus anuncios con imagenes llamativas y relevantes que
refuercen tu mensaje y atraigan a tu publico objetivo.

3 Call-to-Action claro

Incluye una clara llamada a la accion (CTA) que invite a tus clientes
potenciales a tomar accion y acceder a tus servicios.




Optimizacion y seguimiento de la

campana SEM

Analisis de meétricas

Realiza un seguimiento regular de las
metricas clave como el CTR, la tasa de
conversion y el retorno de la inversion (ROI)
para identificar oportunidades de mejora.

Optimizacion de palabras clave

Ajusta y optimiza constantemente tus
palabras clave para maximizar la relevancia y
minimizar el gasto innecesario.

Anuncios A/B

Prueba diferentes variaciones de tus
anuncios para identificar qué elementos o
mensajes generan mejores resultados.

Segmentacion refinada

Refina tus segmentos de audiencia y ajusta
tu estrategia de oferta y mensaje para
adaptarte a diferentes grupos de personas.



Conclusiones y recomendaciones

1 Monitoreo constante

El éxito de las campanas SEM depende de una supervision y optimizacion constantes
para obtener los mejores resultados.

2 Prueba y prueba

Experimenta con diferentes estrategias, mensajes e imagenes para encontrar las
combinaciones mas efectivas.

3 Personalizacion y adaptacion

Ajusta tus campanas SEM segun las necesidades y preferencias de tu audiencia para
obtener una mayor aceptacion y conversion.



